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[ AGREGA – Przejrzyste procedury realizacji zamówień ] 
 

 
 

AGREGA ma budowę modułową. Główną częścią systemu 
jest szereg modułów, które porządkują i automatyzują 
przepływ dokumentów i informacji oraz ułatwiają 
wykonanie wielu obowiązków. Druga część to aplikacja, 
która umożliwia organizowanie zamówień oraz łatwe 
przeprowadzanie elektronicznych procedur takich jak 
aukcje, licytacje czy dynamiczny system zakupów.  

 

System AGREGA jest kompleksowym rozwiązaniem 
zapewniającym obsługę pełnego zakresu czynności 
wymaganych w toku procedur zakupowych. System pozwala 
na osiągnięcie oszczędności oraz usprawnia pracę w 
każdej firmie czy instytucji, w której istnieją zdefiniowane 

procedury dokonywania zakupów. Umożliwia 
organizowanie zamówień oraz łatwe przeprowadzanie 
elektronicznych postępowań takich jak aukcje czy 
licytacje elektroniczne. 
 

Plan zamówień jest modułem przeznaczonym do gromadzenia i przetwarzania informacji o zamówieniach, 
których realizacja planowana jest w kolejnym okresie budżetowania. Do każdego planowanego zakupu można w 
łatwy sposób przypisać odpowiedni kategorię zakupową lub kod CPV (Wspólny Słownik Zamówień), a 
planowane zamówienia mogą być agregowane. Plan zamówień może zostać zsynchronizowany z Rejestrem 
zamówień i automatycznie monitorować nowo rejestrowane postępowania pod kątem ich zgodności z 
zatwierdzonym planem zamówień jednostki organizacyjnej. 
 
Rejestr zamówień (postępowań) jest modułem służącym do gromadzenia szczegółowych danych o 
prowadzonych postępowaniach, które poza funkcją informacyjną o przebiegu określonego postępowania, 
stanowią materiał wyjściowy wykorzystywany w innych modułach systemu. Pozwala to na wielokrotne 
wykorzystywanie raz wprowadzonych informacji i danych, m.in. w modułach: 
- Dokumentacja Przetargowa (gdzie są automatycznie przenoszone do przygotowywanych dokumentów), 
- Raporty (gdzie stanowią bazę dla przygotowywania podsumowań lub zestawień) oraz w module  
- Ogłoszenia (przy pomocy którego mogą zostać łatwo opublikowane na stronie internetowej). 
 
Moduł Rejestr Umów służy do gromadzenia informacji o zawieranych umowach. Umożliwia on również 
rejestrowanie informacji o przebiegu procedury zawierania umowy. Wszelkie uwagi do projektu umowy lub 
opinie (np. prawne, księgowe, finansowe), które są wymagane procedurami wewnętrznymi organizacji, mogą 
być sporządzane (i jednocześnie zapisywane) w formie elektronicznej. 
 
Moduł Raporty umożliwia przeprowadzanie analiz zgromadzonych informacji, których generowanie następuje w 
oparciu o dane zapisywane na bieżąco w modułach: Rejestr Zamówień i Rejestr Umów. AGREGA umożliwia 
przygotowywanie dwóch rodzajów raportów: zestawień oraz podsumowań. Każdy z raportów jest generowany 
w trzech formatach: HTML, XLS (Microsoft Excel) oraz PDF. 
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Konfiguracja systemu jest w pełni elastyczna – wyłącznie od decyzji Klienta zależy wybór modułów 
oraz określenie harmonogramu ich wdrażania.  
 
Agrega może mieć zastosowanie zarówno w organizacjach zobligowanych do realizacji zakupów w 
oparciu o procedury przetargowe jak i w przedsiębiorstwach prywatnych. 
 
 
Wszystkie przedstawione w ulotce wykresy są graficznym odzwierciedleniem oszczędności osiągniętych przez naszych 
Klientów, z wykorzystaniem aukcji elektronicznej na platformie systemu AGREGA. 

 

Aukcja elektroniczna to dodatkowy etap następujący 
po przeprowadzeniu oceny ofert w ramach „papierowej” 
procedury udzielenia zamówienia. Zamawiający ma 
wówczas możliwość przeprowadzenia swoistej 
„dogrywki”, na skutek której zostanie wyłoniona 
najkorzystniejsza oferta. Może być również realizowana 
jako samodzielny „tryb” (bez konieczności wcześniejszego 
zbierania ofert „papierowych”. 
Licytacja elektroniczna jest jednym z trybów 
udzielania zamówień. W procedurze tej wykonawcy 
składają na stronie internetowej kolejne, korzystniejsze 
oferty (postąpienia), podlegające automatycznej 
klasyfikacji.  
 

Głównym zadaniem dobrze zorganizowanej procedury zakupowej jest doprowadzenie do wyboru obiektywnie 
najkorzystniejszej oferty. Pożądanymi cechami takiej procedury są również szybkość, przejrzystość oraz 
zapewnienie najbardziej korzystnych dla kupującego warunków oferty. AGREGA ułatwia osiąganie tych celów w 
szczególności przez możliwość pełnego przeniesienia procedury zakupowej na platformę 
elektroniczną, z czym wiąże się zwiększenie rywalizacji i aktywności oferentów doprowadzające do 
znacznej redukcji cen ofert, oszczędności czasu oraz zapewnienia wysokiej wiarygodności procesu zawierania 
umowy. 
 

Zalety elektronicznych procedur zakupowych są 
niezaprzeczalne. Najbardziej wymierny charakter mają 
korzyści ekonomiczne. Przetargi elektroniczne 
poprzez zwiększenie rywalizacji i aktywności oferentów 
pozwalają na osiągnięcie znacznej redukcji cen, 
nabywanych towarów i usług (nawet do 60%).  
Nie bez znaczenia są również inne zalety e-procedur: 
� oszczędność czasu 
� zminimalizowanie kosztów postępowania 
� możliwość określenia realnego poziomu cen 

� przejrzystość i wiarygodność procesu 
zawierania umowy 

� skuteczna likwidacja barier geograficznych  
pomiędzy oferentem i zamawiającym. 

 

Cechą elektronicznych procedur zakupowych jest 
zwiększenie rywalizacji i aktywności 
oferentów, która bezpośrednio przekłada się na 
proponowane warunki ofertowe. Wynika to ze 
specyfiki elektronicznego przetargu, w toku którego 
uczestnicy mają możliwość bieżącego (w czasie 
rzeczywistym) obserwowania zachowań 
konkurentów oraz reagowania na składane przez nich 
postąpienia ofertowe. Co istotne, w toku e-przetargu 
uczestnicy mogą konkurować nie tylko w zakresie 
ceny oferty – punktowane mogą być również inne 
kryteria wyboru oferty najkorzystniejszej, np.: 
długość gwarancji, termin płatności czy czas 
dostawy.  

 


